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a Energia es un factor de produccion

~ clave en casi todos los procesos pro-
ductivos e instalaciones. Por tanto,

[ comprarbien la Energia puede deter-
inar un considerable ahorro econémico y

na gran ventaja competitiva; si nuestro

ympetidor compra la Energia mejor que
nsotros, el producto homdlogo puede
sultarle mas barato. :
1 Energia recorre un largo consumo desde
1 generacion hasta el consumidor final
ransporte, distribucién), por lo que su
recio se ve afectado por diversos factores
e pueden considerarse como costes fijos
el precio y otra parte (la mayor) que
epende del mercado.
oy dia nuestro mercado esté liberalizado y
odemos controlar cuanto y con quien nos
arezca oportuno, es decir, podemos elegir
| suministrador. La gestién econémica del
stema es cuando por el Operador del
lercado (OMEL) y la Gestién técnico por el
perador del sistema (0OS) y los Mercados
e futuro son gestionados por OMIP
| operador de Mercado (OMEL) recibe y
asa las ofertas de compra y venta de ener-
fa eléctrica, comunicando a los actores el
ssultado de las distintas casaciones (pro-
one horario final) y el precio horario del
1ercado libre.
| precio final de la energfa varfa continua-
ente como consecuencia de la variacién a
1vez de una serie de factores que influyen en
icho precio final (petrdleo, nuclear, carbén,
idroeléctricas, gas, acontecimientos exclu-
ivos del tiempo atmosférico, geopolitica,...)
or tanto, debido a la gran variacion de pre-
ios en los mercados energéticos, elegir el
nomento o los momentos de compra es de
norme importancia. ;Cémo comprar?,
precio fijo?, ;de una vez?, ;en varias veces?
qué contratos y compromisos realizar?

Jorge Loring Lasarte,
Director General de GEYPE

- Comprar bien la energia

;Cual es el mejor proveedor posible?, ;Cual
es el mejor momento?.

Es evidente que para contestar a la mayoria
de estas preguntas es necesario una bola de
cristal eficiente o un exhaustivo conoci-
miento de las posibles evoluciones del pre-
cio de la energia en los mercados.

Otra opcion seria tener un buen departa-
mento energético dedicada a la observa-

-cion escrupulosa y continua de los precios y

a la realizacién de prospectivas que permi-
tiesen vislumbrar los precios futuros. Buena
solucién pero costosa.

Muy asequible y muy eficiente resulta el acu-
dir a una empresa neutral especializada (no
unvendedor o “trading”) que haga ese traba-
jo por nosotros tras conocer exhaustivamente
nuestro perfil de consumo actual e histérico.
BERGEN ENERGI - GEYPE es una de las pri-
meras comparifas en el mundo dedicada a
estas tareas, no en vano Noruega fuela prime-
ra nacién en liberar el mercado energético .
BERGEN ENERGI- GEYPE proporciona un
servicio neutroy objetivo enla compradela
energia, ademds su eficiente sistema de
gestion de datos energéticos proporciona
de una forma fécil (“on line”) y ttil cuanta
informacion precise la empresa sobre sus
consumos energéticos, tanto por puntos de
consumo como por dreas geograficas,
departamentos, etc. :

En dichos informes “on line” se puede ver
ficilmente cuanta energia eléctrica, gas
natural, fuel, etc, se ha consumido durante

un periodo especifico, ordenados por direc-
ciones geogréficas, departamentos, etc.
Como decimos, la gran fluctuaeion de los
precios de la energfa en nuestro actual mer-
cado liberalizado hace necesario seguir
muy de cerca el desarrollo o evaluacién del
mismo para estar en condiciones o bien
posicionados para elegir el momento justo
para hacer un contrato.

Hemos de comentar que contratar a precio
fijo por un largo periodo puede resultar
muy caro. Incluso si es necesario contratar
cuando el precio es alto existen soluciones
viables que pueden contribuir a flexibilizar
y reducir el riesgo. :

Si suempresa quiere bajas los costes de sus

consumos energéticos aprovechando las

posibilidades ofrecidas por el mercado libre
de la energfa, sin movilizar una importante
importante cantidad de recursos para
seguir dfa a dfa sus evoluciones (las evolu-

" ciones del mercado), lo mejor y mas ase-

quible es recurrir a una empresa especiali-
zada como BERGEN ENERGI que mediante
un elaborado servicio de asesoramiento y
asistencia le permita actuar en el Mercado
eléctrico como actor profesional cualifica-
do sin tener que aplicar una cantidad consi-
derable de recursos. i

Adquiriendo la energia de forma flexible

adaptada al perfil energético de la empresa
permitird a ésta realizar el mejor contrato
en el mejor momento y en las mejores con-
diciones.
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